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Dwa sposoby wzbogacenia się

• UWAGA: 
Mówimy o zdobyciu cudzego majątku !Mówimy o zdobyciu cudzego majątku !

• Rabunek
• Zapłata
• Inne: wygrana, podarunek itp. nie mają 

wartości praktycznej



Podział klasowy świata
według MMB

• Założenie: mówimy o ludziach zdrowych na 
ciele, sprawnych umysłowo itd.

• Milionerzy
• Nieudacznicy



Co robią jedni a drudzy?

• Milionerzy….
• DZIAŁAJĄ !!!!!
• Nieudacznicy…
• GADAJĄ !!!!!!!!!!!!!!!!!!!!



Gdzie szukają pieniędzy?

• Milionerzy :
• Klienci, rynki, potrzeby (innych ludzi) • Klienci, rynki, potrzeby (innych ludzi) 
• Możliwości wykonania tego, co nikt nie chce 

zrobić
• Nieudacznicy :
• Dotacje, podatki, zapomogi, 
• Ograniczenie prawa do wykonywania czynności 

(pozwolenia, licencje, koncesje, certyfikaty…)



Główne umiejętności

• Milionerzy :
• Specjalizacja w POTRZEBNYM komuś obszarze…• Specjalizacja w POTRZEBNYM komuś obszarze…
• Umiejętności często trudne do nazwania (czasem 

sami tworzą nomenklaturę)
• Nieudacznicy :
• Umiejętności retoryczne
• Wystąpienia publiczne – kreowanie „elity”



Dlatego nieudacznicy:

• Umieją lepiej i ładniej mówić• Umieją lepiej i ładniej mówić
• Dobrze przekonują nawet do idiotycznych idei
• Fantastycznie mieszają pojęcia, zagadnienia…
• Ośmieszają milionerów
• DLATEGO: Skuteczniej nakłaniają do… 

rabunku, czyli zabrania milionerom ich majątku



Dlatego milionerzy:

• MUSZĄ NAUCZYĆ SIĘ lepiej i ładniej mówić aby:
• Przekonywać ludzi do mądrych rozwiązań
• Nauczyć ludzi DZIAŁAĆ 
• Nauczyć ludzi KULTURY PRACY
• Oraz WSPÓŁPRACOWAĆ PUBLICZNIE
• CEL: Skuteczniej zdobyć dostawców, klientów, 

partnerów, obniżyć podatki, …….



Gdzie są nieudacznicy?

• Często znajdziemy ich wśród: 
• polityków, • polityków, 
• urzędników,
• dziennikarzy, 
• aktorów, 
• nauczycieli (m.in. profesorów) czyli tzw. 

„inteligencji”



Gdzie są milionerzy?

• No… jakby tu powiedzieć… 
• TUTAJ !!!  ;-)• TUTAJ !!!  ;-)
• Często robią mało widowiskowe rzeczy
• Organizują nudne czynności
• Babrają się w brudzie
• Są nazywani wyzyskiwaczami, badylarzami, 

prywaciarzami… do dzisiaj



Dlaczego ich trudno znaleźć?

• Jakie trudno? Nie widzicie reklam wokoło?
• Ale jako ludzie się nie afiszują• Ale jako ludzie się nie afiszują
• Nie chwalą się swoimi biznesami 

(konkurencja, UKS, mafia, związki zawodowe..)
• Mają świadomość, że są szykanowani
• Mają mało czasu na życie publiczne
• Nie bawią się hucznie
• I są nierozumiani przez „elitę”



Pozoranci „sukcesu”?

• Ładnie mówią i wyglądają w mediach
• Noszą drogie zegarki• Noszą drogie zegarki
• Ubierają się w drogie ciuchy
• Jadają w drogich restauracjach
• Inaczej: wydają pieniądze, zamiast je 

zarabiać, 
• zresztą często wydają cudze pieniądze



Literatura
• Jesus Huerta deSoto – „Pieniądz, kredyt bankowy i cykle koniunkturalne”
• Thomas Sowell - „Oni wiedzą lepiej”
• Thomas Sowell - „Intelektualiści mądrzy i niemądrzy”
• Ludwig von Mises – „Ludzkie działanie”
• Ludwig von Mises – „Mentalność antykapitalistyczna”
• Henry Grady Weaver – „O głównej przyczynie rozwoju ludzkości”
• Ludwig von Mises – „Interwencjonizm”, „Biurokracja”• Ludwig von Mises – „Interwencjonizm”, „Biurokracja”
• Murray N. Rothbard – „Ekonomia wolnego rynku t. 1-3”
• Murray N. Rothbard – „Interwencjonizm - t. 4 j.w.” – czyli władza a rynek
• Murray N. Rothbard – „Złoto, banki, ludzie”  - krótka historia pieniądza
• Murray N. Rothbard – „Egalitaryzm jako bunt przeciw ludzkiej naturze”
• Hazlitt – „Inflacja – wróg publiczny nr 1”
• Friedrich August von Hayek – „Droga do zniewolenia”
• Friedrich August von Hayek – „Zgubna pycha rozumu - o błędach socjalizmu”
• Frederick Bastiat  - „Co widać, a czego nie widać”
• Patrick Jake O’Rourke – „Wykończyć bogatych”
• ……………………………..



Literatura
• Carnegie - „Jak zdobyć przyjaciół i zjednać sobie ludzi”
• E. Aronson – „Człowiek – Istota społeczna”
• Cialdini - „Wywieranie wpływu na ludzi”
• Geoffrey Gitomer – „Biblia Sprzedawcy”
• GG – „Czerwona Książeczka Sprzedawcy”
• GG – „ Czerwona Książeczka Sprzedawcy - odpowiedzi”
• Stephen Covey – „7 Nawyków skutecznego działania”• Stephen Covey – „7 Nawyków skutecznego działania”
• Stephen Covey – „8 Nawyk”
• Robert Kiyosaki - „Bogaty ojciec, biedny ojciec”
• Karol Olgierd Borchardt - „Znaczy Kapitan”
• Thomas E. Woods  - „Kościół a wolny rynek”
• Kazania X. Pawlukiewicza – kazaniaksiedzapiotra.pl
• Mises, Rothbard, Hayek, Bastiat… - wszystko, jak leci… 
• Opowieści z Narnii
• ……………………………..



Dziękuję !


